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1.1 创始人自述

这次的项目书是沈女士人生经历拥有的知识，技能，谋略，经验一字一句写

出来的，

设计师和运营师出身，十年的设计师，两年的运营师经验，设计师参加过比

赛，服装设计打版车缝一条龙全会，运营曾一个季度能拿到 5 万的提成。

十七岁出来社会工作，做过机绣，八岁会绣花绣珠，二十二岁自己积攒钱读

完培训学服装设计开始有目的地去品牌公司工作，中间还去过当地连锁店生意最

好的品牌专卖店学销售，熟场，熟货，熟客，熟技，考试进工厂学 6s 流水线车

缝。。。。。。

第一次创业，因为不懂运营，失败就去学运营攒钱再创业，第二次创业发现

没有资金是成不了大事的，所以来到了投融界！
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项目介绍

1.2 项目背景

当今天下服饰品牌众多杂而无目的进军领袖，都是一场巴黎或伦敦秀之后就

跟风流行，品牌众多又没有世界瞩目的中国品牌。我们的成立就是要引领中国文

化走向全世界，让东方时装中国文化被世界所认识，让中国文化赢得世界的尊重

认可和喜爱，让东方中国文化时装占领全世界，曾经一个世纪前西方服装西装占

领了全世界的市场，我们现在穿的都是西装，现在中国崛起了，未来十年二十年，

中国必将成为世界大国，我们的成立就是让世界所有人都穿上东方时装，让东方

文化主导引领世界，成立领袖品牌。衣食住行，衣永远排在第一位，先敬罗衣，

后敬人，佛靠金装，人靠衣装，服装永远是人类的文化追求，潮流，更是必须品，

所以投资服装长远来看永远都是一种最对的选择。尽管现在的服装市场很饱满竞

争很大，那都是因为大家就像一只无头苍蝇，没有看到国运，没有做到精中而精。

1.3 项目简介

项目名称：民族文化国粹科技品牌服饰 LIN 领袖项目

项目地址：汕头外砂潮织小镇基地

项目文化：我们是有创新灵魂精神的科技制造业，是民族文化科技品牌，我

们要打造的是一个先进科技智能世界级品牌企业。
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我们要让全世界的人手机都装上领袖 GAP（AI 科技 GPT 和 APP 的结合），目

前的目标是占领全世界的女装市场，这是我们的使命宗旨也是我们的梦想目标，

我们将世代为我们的使命宗旨梦想目标所奋斗，我们将向世界展示中国的民族文

化国粹（汉字图腾<例世界和平，前兔无量这些超于价值的祈愿>诗词，国画<梅

兰竹菊>青花瓷<十二种蓝色的图案动物花纹文字>，刺绣<可用于礼服，电脑绣花

轻工一些用于日常装，专卖店播放中国风音乐）各国友好共繁的各国语言文

字……把东西方的文化着落于设计，把全球的文化联系起来！引领国风走向世界！

让全世界都来学习中国文化！我们是环保企业做服装全品类，毛草不做，暂时牛

仔不做。

成名广告：参加巴黎时装周，品牌会努力在巴黎时装周一炮成名，打开知名

度，广告方案：认知+共情+价格+活动

广告语是：科技智能，东方设计，中国品质，地球家人共情！

市场调研：第一市场是一带一路国家，第二市场是国内市场，第三市场是世

界 GDP 排名前十的国家，最后再打下政治上和我们作对的欧美国家。

运营模式：天地人网（天网：电商，阿里巴巴国际站，中国制造网，1688，

17 网，淘宝，国内外拼多多，国内外抖音，微信，微博，地网：线下体验专卖

店，人网：裂变）做电商，更引流来做自己的 GAP（APP）。
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线上线下全部平台引流成为会员成就 LIN 领袖 GAP！让全世界的女性甚至所

有人以后买衣服都只用领袖 GAP！

源头工厂，有自己的车间，自产自销。

建立产业链体系：上游体系：研发，车间生产供应链，未来纺织布厂；下游

体系：电商平台，线下专卖店，领袖 GAP（APP），小程序。打造私域流量，培

训，招聘体系。

商业模式：可扩展的商业模式：引流 → 复购 → 锁客 → 裂变

价格定位：因为我们的第一市场是一带一路国家，国家属于发展期，所以针

对这个市场我们有一些价位低一点的，针对国内和欧美市场我们有有相对价格的

产品。我们相信价格永远是做生意的第一竞争力，所以价格方面我们会下重点工

作。

发展现状：种子期，创始人知识技能谋略经验都有（除了工程师），所以公

司成立后，就算一个人也可以带全公司所有的新人。

会从研发，生产，电商，线下专卖店，自立领袖 GAP，营销，物流，培训，

招聘，管理打造一个全面完整体系，培养一支优秀团队。

未来规划：成大事都必借众生愿力！发大愿，借众生相助，努力做好世界瞩

目的中国品牌。
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第一年：从研发，生产，广告，成名，运营，营销，培训，管理做好成立领

袖品牌，利润率在 30-50-70%之间。在汕头成立一所免费学校。

第二年：用第一年赚到的钱，成立自己的纺织布厂，实现全产业链自成自产

自销自强。在北京建一所免费学校。

第三年：还完资方的投资，实现品牌完全自立。开始在全世界建中国免费学

校，让全世界的小孩温饱且有书读，让全世界学习中国文化。

当然如果资方认为投资不是做慈善，也可以三年后还完资方的投资，再去建

免费学校。

1.4 核心竞争力

天时优势：随着疫情的散去，全世界的经济才在不断地复苏，通过一年的喘

息，今年我们迎来中国龙年的九紫离火运。九紫离火运是一个大变局，是偏好女

性，美丽事物的，相信希望我们的服装会走上好运！中国已经为企业家做了十年

的一带一路了，所以这是我们想做贸易出海的企业最好的时机！

地理优势：在这个可以出海做生意的海口广东珠江三角区，接近国际香港，

有太多的地理优势，1980 年前，汕头的 GDP 是一年 10 亿，那时候广州加上深圳

加上珠海一年才 2-3 亿，一个城市是他们的 3倍以上，潮汕人这个地区人杰地灵，

选择家乡的潮织小镇基地更因为这里有太多毛衫商家有商业合作的机会，毛衫有

春夏的淡季会需要到我们服装。
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团队优势：一个全面完整体系的优秀团队。员工享有分红权，也是老板，为

自己的事业工作，那公司就可自动运转了，管理采用员工为公司贡献价值而定，

贡献越大，分红越多，职位越高，不设主管。

专业优势：有十多年的经验，创始人又是资深的设计师版师车缝刺绣手工一

条龙全会，又有实际运营的经验，深知服装的好坏问题都出在哪，而且每个服装

的部门都经历过，是行中行，像退货率高的背后，我们深知大多是因为版形上，

很多商家都没有试穿，不懂纸样，做了就生产，我们的服装是要试穿一整天，版

形不止要好看，还要有优势，舒适，通过才生产的。

老板优势：在别人看来一个公司的老板最重要的能力是：找人才，找资金，

定方向，而领袖品牌创始人身为老板，是让人才，资金自己来找我，我们的员工

分红权管理模式，现在写的项目书不就证明了这点吗，定方向，一定要看到最远，

能赚最近的钱，看到最远的路，什么是最远的路，就是地球的生态，我们赖以生

存的大计，所以第二年我们将会建立纺织布业，会做到环保生态化。

创始人不仅具备重要能力，更集知识，技能，谋略，经验于一身。

是大品牌的首席设计师和高级运营师出身。

成立优势：现有 70 款样衣，稍微修改后就可上新店铺启动项目了，弟弟沈

乐锋也是做零售网店的佼佼者，淘宝上的周大大自制就是弟弟的店，每天出单
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700 件以上。这个项目本身就已经具备成立资本，我弟四人的小公司每年都可以

净赚几百上千万。有自己的 GAP（APP），不受平台限制，自立更生。自强不息。

融资规划

1.5 融资方案

融资方式：股权融资

融资金额：500 万元人民币

出让比例：15%

合作需求：项目融资 500 万主要用于品牌企业一年的运作和设备。
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